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della Grande Muraglia. 
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per le aziende ragusane 
sul mercato cinese.
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Marina di Ragusa, 17 luglio 2015 
Terrazza della Stazione marittima
del Porto Turistico

L’evento è accreditato per la FPC 
dell’Ordine dei Dottori Commercialisti 
e degli Esperti Contabili di Ragusa.

Ordine dei Dottori Commercialisti
ed Esperti Contabili di Ragusa



PROGRAMMA
18:30 Registrazione dei partecipanti
19:00 Apertura dei Lavori e saluti
 Dott. Carmelo Arezzo, 
 Segretario Generale CCIAA - Ragusa
 Dott. Daniele Manenti, 
 Presidente Ordine Dottori Commercialisti 
 ed Esperti Contabili – Ragusa
 Dott. Paolo Mollura,
 Segretario Ordine Dottori Commecialisti 
 ed Esperti Contabili – Ragusa (Chairman)
19:15 “Il Business Plan per l’internazionalizzazione:   
 prepararsi ad espandersi”
 Dott. Paolo Battaglia, Dottore Commercialista.
19:30 “Modelli di aggregazione 
 per i processi di internazionalizzazione”
 Dott. Alessandro Raniolo, Dottore Commercialista.
19:45 “Finanziare la crescita all’estero”
 Dott. Luigi Brandolani, Unicredit, 
 Area Manager della Area Commerciale di Ragusa
20.15 “Fare business in Cina”
 Avv. Giampaolo Naronte
 GN Lex Studio Legale – Milano – Shanghai
 Legal Counsel Confapi Export
21:30 Aperitivo
22:00 Incontri B2B con le imprese espositrici di 
 “Expo del cibo e del turismo iblei”

Dott. Paolo 
BATTAGLIA
È Dottore Commercialista 
e Revisore Legale a 
Ragusa e a.c.a Chartered 
Accountant (ICAEW) a 
Londra dove è Associate 
Business Consultant 
e membro dell’Ufficio 
Studi di “Ascheri & 
Partners Ltd”.
Si occupa di pianifica-
zione finanziaria e di 
business.
È relatore in materia 
di pianificazione 
internazionale ed 
autore per il mensile di 
fiscalità internazionale 
“Fiscalità Estera” e per i 
portali “Fiscoetasse.it” e 
“Leggioggi.it” (tutti del 
Gruppo Maggioli Editore) 
su tematiche relative alla 
internazionalizzazione di 
business. 
Tra le pubblicazioni: “La 
fiscalità immobiliare in 
Svizzera”, “La fiscalità im-
mobiliare in Germania”, 
“La fiscalità immobiliare 
in Spagna”, “Il rientro 
dei capitali dall’estero e 
la Voluntary disclosure”, 
“Guida alla costituzione 
di una società a Malta”.

Dott. Alessandro 
RANIOLO
Titolare di “RTC Studio Ranio-
lo”, Dottore Commercialista 
e Revisore Legale, esperto in 
Mediazione di controversie 
Civili e Commerciali, in Reti 
d’imprese, e Internaziona-
lizzazione nell’area Caraibi 
e sud-America; collabora 
attualmente con alcuni studi 
legali operanti in Repubblica 
Dominicana.
Laureato in Economia e 
Commercio con Master in 
Management delle aziende 
Turistiche presso l’Università 
Commerciale “ L. Bocconi“, ha 
partecipato alla pianificazio-
ne di progetti di interna-
zionalizzazione di catene 
alberghiere. 
Presta consulenza speciali-
stica, nello studio di Comiso, 
nell’ambito del marketing e 
del franchising turistico.
È stato Presidente della 
Commissione “Mediazione 
e ADR” e della Commissione 
“Internazionalizzazione e 
Reti d’imprese” presso l’Ordi-
ne dei Dottori Commercialisti 
di Ragusa, ed è intervenuto, 
in qualità di relatore, in 
precedenti convegni inerenti 
le tematiche citate.

Dott. Luigi 
BRANDOLANI
Area Manager della 
Area Commerciale di 
Ragusa di Unicredit. 
Napoletano, 47 anni. 
Assunto al Credito 
Italiano nel 1994, ha 
ricoperto tutti i ruoli 
della rete commerciale 
tra Campania, Calabria, 
Basilicata, Puglia e 
Sicilia. È stato Direttore 
Centro Piccole Imprese 
ad Avellino, Direttore 
di Mercato a Matera e 
Palermo, Condirettore 
Personal Banking per 
Sicilia Occidentale al 
Banco di Sicilia nel 
2008, Condirettore Pic-
cole Imprese per Sicilia 
Orientale nel 2010 e 
Responsabile Distretti 
e Piccole Imprese della 
Direzione Commerciale 
di Messina a partire dal 
2011.
Da ottobre 2012 è 
Responsabile dell’Area 
Commerciale UniCredit 
di Ragusa, articolata in 8 
Distretti per le Famiglie 
e le piccole imprese (che 
coordinano un totale di 
33 Sportelli) e un Centro 
Corporate per le medie e 
grandi imprese.

Avv. Giampaolo 
NARONTE
Socio di GN Lex Studio Legale. 
Avvocato, esperto Diritto Cinese e Paesi 
Asiatici.
Laureato in Scienze Politico-Econo-
miche e in Giurisprudenza, con un 
dottorato in diritto penale comparato, 
presso l’Università degli Studi di 
Genova. È stato docente in corsi e ma-
ster presso l’Università degli Studi di 
Genova, l’Università La Vallee – Parigi 
XIII, e la Scuola Allievi Marescialli della 
Guardia di Finanza. 
Esperto di Diritto Cinese, ha collabora-
to ed è stato socio di diversi studi legali 
operanti in Italia e Asia. È attualmente 
membro del Consiglio Direttivo 
dell’International Propeller Club Port of 
Milan e di Sviluppo Cina, nonché socio 
di China Italy Chamber of Commerce.
Tra le sue pubblicazioni: Med China. 
Diritto Cinese Civile e Marittimo (Franco 
Angeli, 2006), Food China (Editrice Le 
Fonti, 2008), La Cina cambia le regole 
sulla Compravendita (LegalCommunity.
it, 2013). 
Ha ottenuto diversi premi e riconosci-
menti tra cui: China Awards 2007 (MF 
Milano Finanza – Fondazione Italia-Ci-
na, 2007), Top Legal Award 2010 (Top 
Legal, 2010), Premio Internazionale Le 
Fonti 2011 (Miglior Studio Professio-
nale Italiano in Cina, 2011), Top Legal 
Award 2012 (Top Legal, 2012), Premio 
Internazionale Le Fonti 2013 (Migliore 
Studio Legale Italiano in Cina, 2013).

L’economia ragusana, 
principalmente basata sul 
turismo e sull’agricoltura, 
ma da alcuni anni capace di 
esprimere importanti realtà 
anche in altri settori, guarda 
con attenzione al mercato cinese 
in cui da almeno un decennio si 
focalizzano le più interessanti 
dinamiche economiche. 

Saper proporre, anche dal punto 
di vista del marketing e della 
comunicazione, dell’approccio 
al mercato, della gestione delle 
trattative con un partner cinese 
e avvalendosi, ovviamente, 
di strumenti giuridici idonei 
rappresentano fattori chiave 
in grado di dare un vantaggio 
competitivo rispetto alle ancora 
numerose esperienze “fai da te” 
che connotano molte aziende 
europee, spesso guidate da 
pregiudizi o preconcetti sulla 
Cina.

CONVEGNO
L’economia ragusana 
alla conquista 
della Grande Muraglia. 
Sfide e opportunità 
per le aziende ragusane 
sul mercato cinese.


